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内容简介

    本书具有以下几个特点：
    第一，以产品为主线。本书涉及三种产品的进出口流程(两种产品．出口，一种
产品进口)，内容直观、具体，贴近国际经贸实际，语料充分、真实，来源于商务实际。
    第二，体系合理。本书以第一部分为主干，贯穿涉外经贸的基本环节；第二部分
和第三部分配置各类常用的文本格式、翻译和附录。整体编排紧凑、合理，具有很高的
实用价值。
    第三，坚持系统功能理论为语言指导。突出语场(what)、语旨(who)、语式(how)
等语境要素对商务信函写作得体性的借鉴意义。    ．
    第四，体现建构主义理念。现代计算机网络技术突飞猛进，传统的文本发展演变
为多模态的符号资源。本书包含丰富的表格、图表、图像等，彰显多模态话语的特征。
    本书由夏蓉、何仲光、陈文芝、陈翊、李旭鸥、鲍英参与编著。具体分工如下：
何仲光负责第一部分第二章的写作，陈文芝、陈翊、李旭鸥负责产品样函的收集、整理
，鲍英负责语言点、知识点备注以及练习设计，夏蓉负责全书的结构设计、文字整理与
修订。
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