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编辑推荐

本书根据专业工作的业务要求，结合大量实例，针对正在学习国际贸易、市场营销、国
际商务、展会、国际物流等专业的高校学生以及从事国际营销、国际贸易业务工作的人
士，全面系统地阐述了出口商品展销与交易谈判的基本概念、基本原则、基本方法、基
本步骤和运营策略等。 

内容简介

本书是国内第一本关于出口商品展销及交易谈判实务、实训教材，共分九章：出口商品
展销及交易谈判概述、主要出口展销商品的选择、商品供应商的选择与沟通、出口商品
参展的计划书撰写、出口商品参展展位的设计及布置、出口商品英语发布会的设计与展
示、出口商品交易谈判前的准备、出口商品交易谈判的方式和内容、出口商品展销及交
易谈判实训。
本书的内容是出口贸易重要环节所必须掌握的知识，也是配合"全国高等商科院校国际贸
易技能大赛"的**培训教材。既可以作为国际贸易专业的课堂教学用书，也可以作为实验
实践教学用书。本书适合作为市场营销专业、国际经济与贸易专业、商务英语等专业的"
商务谈判""出口商品展销及交易谈判"等相关课程教学用书。
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