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内容简介

商务谈判作为一门学科的历史并不长，商务谈判理论的研究发展，和其他理论一样，仁
者见仁。智者见智，形成了不同的理论解释和分类观点。本书力求将这些观点能比较全
面的介绍给大家。由于商务谈判的情景是变化多端的，各种谈判形式千差万别，对这些
理论的应用取决于谈判者的判断力、经验和水平。唯有锻炼才能成熟，大量的积累方至
炉火纯青。
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