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内容简介

这本书没有一行故弄玄虚的华丽辞藻，所写的都是些严峻的事实。
而且不仅仅是文字上表现出的严峻，所有的故事都是实实在在发生过的事情。字里行间
，有我多少次失败的体验，所蒙受的损失有时数十万日元，有时数亿日元。这种体验在
进行了科学的分析并加以体系化理论化以后，归结为本书。
所以，按照这本书来实践的话，你的成功率无疑是百分之百。只有本书才能解决创业者
的烦恼，同时也希望它能成为创业者的座右之书。
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