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内容简介

伴随着我国加入WTO五年多来国内外市场经济的进一步深入发展，各种经济交往日益频
繁，商务谈判已经成为各类工商企业经营与发展、合作与销售中的重要活动内容。本书
遵循理论知识够用为度、应用和操作技能突出以及语言生动易懂的原则，从商务谈判的
实务程序与构成要素入手，重点阐述进行商务谈判的原则、方法、策略和技巧技能，突
出实用性、应用性、实践性、针对性和创新能力培养的特点。并结合我国具体国情和文
化背景，引用和参考大量国内外经典的商务谈判案例，旨在开拓学习者的视野，领悟商
务谈判的要点。
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