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编辑推荐

45个谈判案例，诚信交易；
  90个谈判秘诀，妙理玄机；
  400条谈判习语，应辩流利；
  国际投标全景，实力拼比 

内容简介

如何用英语思维进行商务谈判？如何解决冲突，摆脱谈判中的困境，与对方成为伙伴而
不是对手？本书理论与实用案例相结合，每个案例均有中英文对照，可供举一反三，提
升技巧。一场剑拔弩张的国际投标谈判全程模拟，更让您如临其境，学习到更多的谈判
技能。
  本书阐述经贸谈判意识、重视口语谈判实践、拓展经贸谈判知识、发展经贸谈判技巧
、提高经贸谈判口语能力。适合于大学和职业技术学院用于经贸英语口语教学，也可以
作为经贸谈判从业人员习练英语口语、寻求经贸谈判策略及学习经贸谈判英语语言技巧
的参考工具书。
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