
《销售总监日记》

书籍信息

版 次：1
页 数：
字 数：
印刷时间：2016年03月24日
开 本：16开
纸 张：胶版纸
包 装：平装
是否套装：否
国际标准书号ISBN：9787113210823



编辑推荐

◆如果你总是无法成功推销出自己的产品；总是吃闭门羹，无法与客户维护良好的关系
；做了很久的销售员依然没有升迁；一直想改变现状，却迟迟没有行动，那 么，这本书
就是专门写给你的！◆销售阶梯，每一次积累都是为了爆发，18年销售生涯全程回顾，1
8年销售经验无私分享，销售总监导师级日记揭秘，为您展现销售界*境界。◆这是一本*
实用的销售总监日记，作者倾尽心血，毫无保留地分享职业生涯终极成单秘籍，是每一
位销售员不可多得的财富宝典。◆多家大型公司从业经历，18年销售与管理经验，历尽
艰辛，从小职员做到上市公司总经理，无数条实用锦囊，帮助每一位平凡的销售人走向
辉煌。◆不会讲故事的销售员当不了总经理，每一个故事都有秘密，每个秘密都藏着销
售心计。你往上走的每一步，都在于你讲的故事是否动听。◆在故事中读懂销售，每一
个真实案例都蕴藏着销售行业的秘密，读懂它，将使你受益匪浅。 

内容简介

本书以作者的亲身经历的蓝本，详细叙述了作者从业务员到销售总监，再到上市公司总
经理的过程中，在销售这条路上走过的不少弯路，摔过的不少跟头，这些失败的经验自
然使作者积攒了很多宝贵的经验，这本销售总监日记，记录了作者18年间总结出来的“
关键因素”，这些关键点不仅有销售技巧、工作经验、带领团队的知识，还有一些别人
不会轻易说的秘密，而作者无私地把这些经验教训分享给在销售这条路上奔波的人们。

作者简介

西周目前是一家上市公司的总经理，不惑之年终于达到了职业*。一路走来，18年的风风
雨雨，从0到1，从一无所有的业务员起步，一步步坐上销售总监的位置，并成功完成从
销售到管理的转型。如今，开始从宏观层面考虑公司管理问题的西周，想把18年的销售
经验写出来，给所有在这条路上奔波的人。作者一路走来的主要经历：业务员→紫江集
团销售经理→易趣网招商总监→知名琉璃企业营销总监→大型集团公司销售总监兼直辖
市分公司总经理→上市公司总经理
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