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内容简介

本书主要介绍美国房地产大亨唐纳德
特朗普在进行房地产投资时所使用的策略和技巧。作者是与唐纳德
特朗普共事多年的律师乔治 罗斯，他通过介绍自己亲身参与的谈判和为特朗普当顾问的
一些著名房地产投资案例，向读者展示特朗普特有的投资策略，如创造豪华感，感知地
产价值，专有性和对细节的注意，以及房地产谈判技巧，推销策略，吸引投资者策略和
持有与退出策略，帮助小地产投资商将这些经验与心得成功地应用到任意规模的房地产
投资中，从而创造巨大商机和利润。
  唐纳德�特朗普是一位世界知名的房地产大亨。作为与唐纳德�特朗普共事25年的亲
密合作律师一乔治�H�罗斯，通过本书向读者展示了特朗普成功投资房地产的核心策
略与技巧。更重要的是，罗斯告诉读者，即使普通的房地产项目也可以使用同样的富有
创造性的策略技巧，创造出巨大的商机和利润。
 ◎将房地产地理位置与“创新”结合起来。
 ◎为房产增加吸引力并不一定要浪费金钱。
 ◎让购买者和租赁者乐于以高于市场的价格支付。
 ◎融资交易、房地产营销和房地产管理。
 ◎特朗普大型房地产项目中使用的谈判策略与技巧。

作者简介

乔治�H�罗斯目前是美国TV秀《学徒》中的明星和特朗普组织的执行副总裁与高级顾
问。先前，他是一名房地产律师、私人投资家和一家大型律师事务所的合伙人。他主要
从事商业咨询、法律顾问工作，代表房地产所有者进行谈判。罗斯还在职业学习与继续
教育学校教授如何谈判的课程。
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