
《短线是银之4 十万到百万（全新改版）(随书赠送
光盘《股价走势构造》之二)》

书籍信息

版 次：3
页 数：
字 数：
印刷时间：2011年04月01日
开 本：12k
纸 张：胶版纸
包 装：平装
是否套装：否
国际标准书号ISBN：9787220083112
丛书名：专家论股系列丛书



编辑推荐

12年畅销不衰的“短线是银”系列图书！
    黑马不是浮云，给力中国股民！
    “短线是银”系列全新改版！
    《短线是银之4(附光盘十万到百万全新改版)》(作者唐能通)为该系列全新改版后
的第四册，共包括麻雀战术、飞行理论、上海股市实战股谱、深圳股市实战股谱等内容
。

内容简介

本书系列图书从1999年3月开始出版至今，共推出八本书200多万字，短线是银技术是一
套完整的系统的能够稳定赢利的投资方法，为了让广大读者能够由浅入深地理解和掌握
这套技术，在初版12年后的今天，编者推出全新改版的“短线是银”系列作品。慷慨的
作者唐能通将他新近出版的由中央电视台精心录制的节目光碟《股价走势构造》(共4张
，价值580元)分别随书赠送给读者。
本书为该系列全新改版后的第四册。
本书共包括麻雀战术、飞行理论、上海股市实战股谱等内容。

作者简介

    唐能通，上海广通投资咨询有限公司董事长。1991年进入上海股市，至今活跃在
实战前沿，有丰富的投资经验。著作有《短线是银》系列图书之一至之七，销量居国内
同类图书之榜首。光盘著作有《十九强选股技术》6小时，《破译股价密码》12小时，《
唐能通炒股技术》40小时。近年来他热心训练新股民，潜心教学，取得了优秀成绩。200
6年7月，广通代表队参加新浪网第二届模拟炒股大赛，广通选手囊括前五名。在上证指
数月阴线的市况下，第1名创月收益率58.15％纪录。排行榜前20名中，广通选手占12名。
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在线试读部分章节

一、为什么指数大涨而自己却没有赚钱？
  2000年以来的行情，上证指数从1350点已涨到2100点以上，短短七个月就大涨了700点
。然而，在如此一轮牛市行情中，许多散户朋友仍然没赚钱，甚至还有亏损。其实在往
年每轮行情中，也有这种现象：赚了指数没赚钱，甚至亏钱。只不过本轮行情中，这种
现象更加普遍。
  这是为什么呢？为了解开这个谜，必须了解投资者没赚钱的原因。
  我调查了一些投资者在本轮行情中没赚钱的操作次数到底有几次，是买进后根本就没
涨过而没赚，还是买进后曾经涨过而没赚，或者买进后曾涨过不少百分点而最终没赚。
  抽样调查300人，收到有效答卷279份，在2000年1月至7月31日的行情中没赚钱的操作
合计有3864次，平均每人有过13．84次，平均每人每月有过1．98次。从答卷中统计出这
些没赚钱的投资者表现如下：
  (1)买入股票后，涨过10％可卖而没及时卖出，导致没赚钱的有299次，占7．73％。
  (2)买入股票后，涨过5％可卖而没及时卖出，导致没赚钱的有625次，占16．2l9／6。
 
(3)买入股票后，涨过2．5％可卖而没及时卖出，导致没赚钱的有2471次，占63．95％。
  (4)买入股票后，涨过1．5％可卖而没及时卖出，导致没赚钱的有276次，占7．14％。
  (5)买入股票后，根本就没涨过，导致没赚钱的有193次，占4．99％。
  我们从以上答卷中可以发现：
  (1)股价涨过10％以后，投资者有本能的落袋为安的欲望，因此在这种情况下，没赚钱
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的比例不大。
  (2)股价涨过5％以后，有的投资者希望再涨一些，在这种情况下，没赚钱的比例开始
增加。
  (3)股价涨过2．59／6以后，给投资者一种利润微薄、不足为抛的感觉，在这种情况下
，有大量的投资者没赚钱。
  (4)股价买进后根本就没涨过，或者只涨了1．5％，在这种情况下，没赚钱的比例也不
大。这是因为投资者在买入股票前毕竟有主观上的努力，他们希望选到能涨的股票。实
际上选股后涨幅不到1．5％的操作次数本身比例就不大。
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