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编辑推荐

超级智慧，看华人首富如何做人、做事、做生意 

内容简介

这是一本全面而详实的李嘉城奋斗史。书中详尽地讲述了一个赤手空拳的青年，如何构
筑一座财富王国的传奇人生与成功故事。
  这里除了有亿万富豪富甲一方的成功秘诀，还有读者最为关注的一个曾经穷困潦倒、
不名一文的青年如何抓住机会掘得人生的第一桶金，如何在人生与事业的规划中作出正
确的人生选择，如何在竞争激烈的商海中运筹帷幄，拔云见日。书中描述了李嘉诚在几
个重要人生阶段的心路与创业历程，堪称一部创业实战指南。
  本书透过对李嘉诚成长历程中的事例与在商场奋斗的实战经验，将李嘉诚成功体系中
最闪耀、最精准的部分展示给读者，堪称。疋对李嘉诚成功智慧的*阐释。我们希望阅读
此书的读者，都能将此化为实现自我梦想的智慧资本，让自己早日成为财富的拥有者，
成为自身幸福的主宰者。
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在线试读部分章节

交朋友 人望财旺，结聚天下人脉圈
信用是人最无价的隐性资产
有多少人信任你，你就拥有多少次成功的机会，“信”是什么东西?信是一种人格的力量
，是超越金钱的友情，是了解，是欣赏，像覆水具有不可逆转性。所以，言必信，行必
果，能帮上的忙就帮，但不可轻易许诺!
  ——李嘉诚
  年轻时的李嘉诚，曾在一家五金厂做推销员。
  推销员的工作是需要诚心与耐心的，不是一开口就能够把产品推销出去的事情。很多
时候，推销都是以失败告终的。早年在职场上打拼的李嘉诚就是凭着自己的诚挚和意志
，凭着自己不达目的誓不罢休的决心获得客户的好感和信任的。难能可贵的是，他总是
能够替客户着想，最终就会感动客户，达到推销的目的。
  李嘉诚独辟蹊径，开辟了酒楼旅馆的直销路线后，其他推销员也跟风而上。渐渐地，
酒楼旅店的推销业务又不好做了。虽然如此，李嘉诚的销售业绩仍远远超过他的同事。
  有一件事足以显示李嘉诚与众不同的商业素质。
⋯⋯
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