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内容简介

由王文捷、白佳芳主编的《商务英语听力(附光
盘2新时代商务英语专业系列教材)》为商务英语听力
系列教程的入门篇，共15个单元。本册以商务活动的 基本场景为单元主题，包括Job
Interview， Working Together，Job De*ions，Company Histol7，Carecr
Developmcnt，MakingBusiness Connections，Ordering Goods，Signing a
Contract，Marketing’Advertising，Preparing for a Business 7rav。el，Business Investment
，Business Culture，Business Negotiation， Planning for the Future。每个单元设计有热身活
动、听辨训练、主题听力训练、语言点复习和交际活
动共五个板块。本教材配备录音、练习答案及录音文 本，使用者可根据需要进行使用。
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