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内容简介

本书由著名培训专家肖建中先生所著,是我国第一本针对代理加盟商的实用图书。本书从
代理加盟商自我修炼的角度出发,提炼出十项技能:挑选行业与品牌、厂商合作关系、货
品管理、终端维护、促销推广、打造团队、拓展招商、渠道管理、领导艺术等。文中附
有大量富于启发的案例,语言和版式生动活泼,可操作性极强。
作为中国第一本代理加盟商专业图书，本书具有“大量富于启发性的案例+可直接损伤
的实战技巧+完备的管理操作流程”等核心特点，“简洁的语言+活泼的版式”带给你寓
学于乐的阅读快感。
本书从专业的角度将代理加盟商的基本功、必备技能和卓越提升三大内容，系统地归纳
为代理加盟商必备的“十项全能”。这些内容既是加盟商自学提升的实用宝典，也是企
业对其进行培训辅导的不可多得的教练指南。

作者简介

肖建中，又名肖晓春，北京师范大学国际特许经营学院教授、培训中心主任，FDS世界
特许经营发展组织高级顾问，清华大学特许经营总裁研修班等授课老师，著名营销教练
、实战培训专家。 倡导教练式实战培训新模式，主持过数十家企业内训、公开培训与顾
问项目，服务过的企业
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