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编辑推荐

 

内容简介

这本书的焦点在于介绍在面对面交流时如何说服对方的说话技巧。
你因为不善于表达而被别人误解吗？ 你的发言为什么吸引不了听众？
你的说明为什么难懂呢？ 如何才能快速有效地让人明白你的意图？
本书将告诉你成为说明高手的15条规则，因此，你的意见将得到大家的赞同。
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