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内容简介

本书是行业英语系列教材中的一册。本书共15单元，每单元分4大模块：听力、会话、基
础知识和综合练习。本书在选材上注重前瞻性，着眼于行业新理念、新方法、新术语的
导人；在各单元的设计上突出听说训练，以培养学生用英语进行交际的能力，适应复合
型人才培养和对外经贸工作的需要。本书适合大专院校外经、外贸专业的学生和相关从
业人员使用。本书另配有录音带。
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