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内容简介

赚钱不仅是一种谋生手段，更成为人们的一种社会和心理的概念，承担着人们的希望与
恐惧、理想与价值观，成为一个人的自我观感、自我尊重，以及对才智评价的中枢。所
以，正确把握金钱的密码和价值，懂得赚钱的哲学，对于每个人都至关重要。
犹太人作为全世界公认的“世界第一商人”，几千年历尽艰辛和屠戮，掌握了丰富而系
统的赚钱经验和智慧，对于每一位读者都会产生巨大的启发。

作者简介

亚伯拉，1968年生于内蒙古鄂尔多斯市，从大学时代就热衷于犹太文化，现为南开大学
客座教授。曾先后在中国五十所著名大学讲授和传播犹太文化。 主要著作有：《犹太家
教智慧》、《犹太文化精神》、《犹太人超凡智慧揭秘》、《世界著名犹太人传奇》、
《犹太人之谜》、《犹
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媒体评论

犹太人善于精算，中国人力求掌握大势；犹太人预测未来，中国人研究历史；犹太人凡
事考虑负面状况，中国人遇事总往好处想⋯⋯这正是犹太人无往不胜的原因之所在。
—— 上海高和投资有限公司董事长、中欧商学院EMBA 文武 犹太人的成功为

在线试读部分章节

上篇 “世界第一商人”的赚钱哲学
第一章 犹太人成功的黄金法则
一、犹太人和钱
  两干多年来，犹太人与钱这个课题一直是人们关注的一个重要话题，引起了每个人的
兴趣：牧师对它加以诋毁，而帝王则觊觎于它；反犹主义为之暴跳如雷，而犹太人自己
则既为之自豪又讳莫如深。因为，犹太人的钱以及这些钱里面所蕴含的权力和影响，是
流传最久的反犹主义谎言之一。因此，一旦谈及这个话题，人们总是把调子压到最低限
度，这在犹太人是生怕惊醒反犹主义的鬼魂，而在非犹太人是为了避嫌，生怕因此而被
视为反犹主义之流。这种故意的疏漏令人吃惊，因为钱——钱的利用和滥用，钱的获得
和分配——过去是，现在仍然是犹太经验的中心要素。
  马克思说过：“犹太人用犹太人的方式解放了自己，他们解放自己不仅因为他们掌握
了金钱，而且因为金钱通过他们或者不通过他们而成了世界势力⋯⋯”换一个日本商人
藤田田的话说：“信仰犹太教的犹太人，做生意确实有一套本领。生意人认为自己应去
做一个犹太教的信徒。这样，世界上就不会有战争，而都可以赚到钱，世界就变成了乐
园。也许几百年后，地球上所有的人都会成为犹太教的信徒。”这个日本人自封为“银
座的犹太人”，实际表明了他心目中的犹太人就是成功的生意人。
⋯⋯
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