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编辑推荐

你已听说过特许经营以及成百上千的企业家怎样争办他们自己的连锁店，特许经营这个
财富的源能够带来收益的创意既是令人激动的，也是令人害怕的——即使同潜在特许人
销有接触，看起来都是那么令人不知所措。该书为你提供了成为一个成功的受许人所必
需的所有信息，从可获取的特许经营的选择和调查到特许加盟店的建立，到逐渐地扩张
你的特许加盟店的总数。每名特许人都想知道我“我能挣多少钱”该书向你展示了怎样
确定你的潜在利润，甚至在特许人没有提供 财务记录的详细信息的情况下，你就能够很
快地估计你的特许加盟店的费用并预测你每年的收益，从而确定你的潜在利润额。  

内容简介

这本关于特许经营理论与实践方面的美国经典读物所涵盖的内容囊括了有关特许经营的
诸多方面。这是一本浓缩的特许经营“大全”：全书共分八部分，分别结合实例讲解了
特许经营的规则、法规与合同，特许经营的成本、利润、义务和场所，特许经营的培训
营与筹备，特许经营的营销与广告，特许经营的成功管理，特许经营的信息、资金以及
会计记录，特许经营的关系以及多店特许经营等。
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