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编辑推荐

销售员是目前非常庞大的曲折群体；内向者是人群中的大多数；许多人怀疑自己内向而
做不了销售；《内向者的销售法宝》用大量的事实告诉读者内向者一定可以做好销售，
并且更为出色！

内容简介

《内向者的销售法宝》用大量的事实和道理告诉读者：内向者并非不能做销售，相反，
内向者只要认识到自己的内在优势，一定可以做好销售。
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