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编辑推荐

《21世纪高职高专能力本位型系列规划教材�经济贸易系列》特点：
�能力本位。以学生为主体，让学生看了就能会，学了就能用；以教师为主导，授人以
渔：以项目为载体，将技能与知识充分结合。
�内容创新。内容选取机动、灵活，适当融入新技术、新规范、新理念：既体现自我教
改成果，又吸收他人先进经验：保持一定前瞻性，又避免盲目超前。
�精编案例。案例短小精悍，能佐证知识内容：案例内容新颖，表达当前信息：案例以
国内中小企业典型事实为主，适合高职学生阅读。
�巧设实训。实训环节真实可行，实训任务明确，实训目标清晰，实训内容详细，实训
考核全面，切实提高能力。
�注重立体化。既强调教材内在的立体化，从方便学生学习的角度考虑，搭建易学易教
的优质的纸质平台，又强调教材外在的立体化，以立体化精品教材为构建目标，网上提
供完备的教学资源。
国家骨干高职院校建设重点项目配套用书。
网络贸易实务+国内贸易实务+国际贸易实务+外贸实习。

内容简介

《互联网贸易实务/21世纪高职高专能力本位型系列规划教材�经济贸易系列》以培养学
生综合职业能力为主线，介绍了互联网贸易的基础知识和实操内容，国际贸易实务的基
本概念、理论知识以及作为国际互联网贸易实操部分的SimTrade外贸实习平台。《互联
网贸易实务/21世纪高职高专能力本位型系列规划教材�经济贸易系列》配套资源丰富，
特别重视实践能力和创新能力的培养。
《互联网贸易实务/21世纪高职高专能力本位型系列规划教材�经济贸易系列》适用于高
职高专电子商务、国际商务、国际贸易以及经济管理等相关专业的教学和培训，对从事
电子商务和国际贸易的实际工作者及研究人员也具有一定的参考价值。
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显示全部信息

在线试读部分章节

（6）出口商将单据和信用证在信用证有效期内交予通知行。
（7）通知行审查单据符合信用证条款后接受单据并付款，若单证不符则可以拒付。
（8）通知行将单据寄送开证行，向其索偿。
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（9）当开证行收到单据后，应核对单据是否符合信用证，如正确无误，则即应偿付通知
行代垫款项，同时通知开证申请人备款赎单。
（10）进口方付款赎单，如发现不符，则可拒付款项并退单。若进口人发现单证不符，
则也可拒绝赎单。
（11）开证行将单据交予进口商。
（12）进口商凭单据提货。
从上述信用证的内容和做法可以看出，信用证是一种银行信用。这是它同汇付和托收的
根本区别，在信用证的条件下，银行根据买方的申请书，通过信用证上的保证条款向卖
方提出付款保证。这样，银行就不再像托收那样，只是接受卖方的委托代收跟单汇票，
而对能否收到货款概不负责。在信用证业务中，银行处于首先付款人的地位，只要卖方
提交的单据符合信用证的条件，银行就不得无理拒付。因此，只有在银行倒闭或丧失支
付能力时，出口人才可以转向进口人要求偿付货款，这就清楚地说明，原来由商人承担
付款责任的商业信用已由银行承担付款责任的银行信用所代替。但是，由于进口人在信
用证条件下还要负付款的最后责任，所以更明确地说，信用证是用银行信用来保证商业
信用。
由于银行信用一般比商业信用可靠，因此在采用信用证付款的条件下，一般出口人只要
在装运前收到信用证，收到货款就有了保证。这就在很大程度上解除了卖方在托收条件
下对能否收到货款所存的疑虑，从而对扩大贸易额、发展新客户、新地区的贸易提供了
可能。但是，银行信用也不是绝对可靠的，在经济危机和金融货币危机的袭击下，资本
主义国家的银行还是会有倒闭的可能。即使在平时，银行凭借各种借口，拒不履行付款
义务的现象也不能一概排除，因此在采用信用证付款时还需注意调查了解开证行的资信
情况。
⋯⋯
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