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编辑推荐

★台湾商务印书馆镇馆之宝首次授权简体版！英语学习者的第二本《牛津英语大辞典》
！
★中国三百年来和五十年内*会骂人的才子李敖**亲笔强力推荐的书！
★中美两大英语教学高手百年功力灌顶传功，让你横扫四六级、托福、GRE、口语！
★本书精挑美国报纸、书籍、杂志、电影、电视、网络中*地道、*流行、*实用“粗话”
，让你真正了解“舌尖上的美国”。
★无拘无束学词汇、句型和语法，分享*原味的美式英语。
★全书核心词汇之读音，兼采美国K.K及英国Jones两种国际音标。
★人不犯我我不犯人，粗话就像大规模杀伤性武器，绝不能首先使用，也不能一无所有
。在大雅场合，不误用粗词，把绅士、淑女、白骨精扮到底；在私密场合，让对方密友
觉得你真正贴心小可爱⋯⋯
★全书版式活泼，双色印刷，超级养眼,语言知识点一目了然，非一般的阅读体验。

内容简介

中学生怎样和异性交往？如何让你的友谊之树长青？带你一起了解不可不知的人情世故
，掌握交际礼仪的技巧，构建广泛的人脉圈。

作者简介

卞庆奎，作家，编剧。 曾就读于中国作家协会鲁迅文学院、北京电影学院文学系。先后
任《青少年与健康》《神州》杂志编辑、人民日报社《市场报》记者等职。心理学著作
有《只想对你说》《心灵寻呼》等。主编《我的野蛮室友》《中国校园经典散文》《我
为情狂》等青春读物。
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媒体评论

现在美国总统也讲粗话，动辄就讲粗话。我的一个朋友叫做刘佑知，在台湾做大学的副
校长，他写了一本书，叫做《细说英语粗话》，里面列举了很多美国的粗话。他是大学
的副校长，这本书是学术研究，换句话说呢，虽然是粗话，但它出自美国总统之口，出
自大学教授的研究，我们就可以堂堂正正地来谈。
——李敖谈《细说英语粗话》
台湾出了本《细说英语粗话书》，现在新加坡大街小巷都在阅读，到底内容有多精彩，
笔者做了调查，经过切身阅读和广泛征求读者反馈，这本书内容丰富，妙趣横生，果然
是一本绝趣英语教材。
——新加坡《联合早报》
有了这本书，不仅能辨别他人说的英语粗话，还能防范在正式场合爆粗口；不仅能学单
词，还能学词汇、语法；不仅能对付各种考试，能运用到生活中，还能走进美国市井文
化。真是一举多得。
——香港《文汇报》
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在线试读部分章节
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见面先打招呼
当听到朋友和熟人的一声声亲切的问候时，自己会不由自主地感到心情舒畅。假如不等
对方先打招呼，抢先向对方寒暄的话，对方会感觉很好，自己也会感觉很好，双方便会
更加融洽。
一直生活在一起的亲属或朋友，也有必要大大方的对他们说“早上好”“晚安”“谢谢
”等，虽然是无意中的寒暄，但在这一瞬间则成了非常好的思想交流时刻，与亲人之间
的情义更深了，同时也起到了礼仪作用。
你出门时是否会遇上住在附近的熟人就像看到了不认识的人，自己低着头，好像没见过
似的，这是不对的。“早上好！”“你好！”仅仅一句话就使大家轻松愉快，虽然是一
句很平常话，但是这一句话却使人们对你的评价一下子就提高了许多。另外，用“今天
天气真不错”这样谈论天气的话题，也是对附近熟人常用的寒暄。用不着过多的话题，
也是对附近熟人常用的寒暄。用不着过多地考虑，随便打打招呼就可以了。
如果是新同学，就应该比其他人先说声“早上好”，这样明快而又精力充沛的寒暄，会
使你对周围的事物尽快地熟悉起来。在走廊里见到同学的时候，轻轻地点头行礼就可以
了。遇到教师时要停住脚步，叫声“老师好”。
“连一句寒暄的话也不说的人”，实际是“刺儿头”的代名词。如果是亲属，还没什么
关系，要是老师或前辈的话，恐怕你就要被与低评价连在一起了。相反，会说好听的寒
暄语的人，容易从别人那里得到好感，结果是能创造良好的人际关系。寒暄是社会生活
中的基本礼仪。要记住：无论在什么时候，都要先向对方寒暄致意。
1. 就拿握手来说吧，应该是年龄和地位较高的人先伸出手，或女士先向男士伸手。
2. 握手时必须用右手，男士应脱掉手套再握手。
3. 就女性而言，如果对方是亲密无间的朋友，则只需把右手的手套脱掉。原则上，戴着
手套握手也可以。
注意你的视线
视线是有吸引力的，因此当你向对方强调诉说什么的时候，重要的是要一直目不转睛地
看着对方的眼睛，听别人说话时也是这样。自己的身体要面向对方，一边注视着对方，
一边随声附和，这样对方才知道你在认真听他讲话。
显示全部信息

javascript:void(0);


版权信息

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。
更多资源请访问www.tushupdf.com

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tushupdf.com
http://www.tcpdf.org

