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编辑推荐

开启《成功素养大合集:李嘉诚做人做事商道细节大合集》，你定会感受到李嘉诚做人的
魅力、做事的稳健、经商的睿智、细节之处的敏锐；阅读此书，就意味着你离通向成功
的那道门更近了一步。 

内容简介

中国有句古话叫“天道酬勤”，大致意思是勤奋的人才能有收获。如今，很多人就像数
十年前的李嘉诚一样：工作勤奋，却不名一文。可是，为什么李嘉诚后来能够发家致富
，而大多数人却富不了呢？这与很多因素有关。
  很多人认为李嘉诚是个智者。这个“智”不单单指他经商的智慧，更多的是指他做人
、做事的智慧。李嘉诚自己也曾说，他首先是一个人，然后才是一个商人。由此可见，
想要成为一个成功的商人，首先要学好做人、做事。
  熟悉李嘉诚的朋友都知道，“诚信为本”是他最基本的做人准则，也正是因为诚信，
李嘉诚才广结善缘，积累了很多人脉，并在商界获得了好口碑。

作者简介

《大合集》编委会由几十位出版社资深编辑及策划人组成，是一支庞大而经验丰富的团
队。他们在出版行业都有成功的策划经验和扎实的编辑功底，对市场中的图书有很强的
把控能力，曾多次成功推出了多套市场销售极佳的丛书，在业界赢得了很好的口碑。
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前 言

今天，当人们提起李嘉诚时，都会给其冠以“华人首富”、“福布斯富豪榜上排名前十
的大富豪”这样的名号。李嘉诚是被荣誉笼罩着的成功人士，更是受成千上万渴望成功
者热切追捧的超级偶像。然而，若时光倒退到20世纪40年代，有谁会想到一个挨家挨户
推销塑胶制品的推销员会有今日的辉煌成就呢？
  李嘉诚并不是一个天生的幸运儿。1928年，他出生在广东省潮州市的一个贫困家庭。
1940年，由于战乱，李嘉诚随家人逃往香港，没过三年，他的父亲就去世了。父亲的离
世，对本来就贫困的家庭来说可谓雪上加霜。为了养家糊口，不到15岁的李嘉诚就开始
了四处打工的生活，在茶楼当过茶童，后又在舅舅
的钟表公司打工，再后来做起了塑胶厂的推销员。做推销员时，由于工作业绩突出，李
嘉诚深受老板赏识，只用两年时间便升任为总经理。
  1950年对于李嘉诚而言是终身难忘的一年，在这一年，他正式创办“长江塑胶厂”，
开始踏上了他的经商之路⋯⋯
  从身无分文的穷小子到今天享誉世界的成功商人，李嘉诚的成功让很多梦想发家致富
的后辈钦羡不已。究竟李嘉诚是凭借什么取得了今天的成就的呢？
  中国有句古话叫“天道酬勤”，大致意思是勤奋的人才能有收获。如今，很多人就像
数十年前的李嘉诚一样：工作勤奋，却不名一文。可是，为什么李嘉诚后来能够发家致
富，而大多数人却富不了呢？这与很
多因素有关。
今天，当人们提起李嘉诚时，都会给其冠以“华人首富”、“福布斯富豪榜上排名前十
的大富豪”这样的名号。李嘉诚是被荣誉笼罩着的成功人士，更是受成千上万渴望成功
者热切追捧的超级偶像。然而，若时光倒退到20世纪40年代，有谁会想到一个挨家挨户
推销塑胶制品的推销员会有今日的辉煌成就呢？  李嘉诚并不是一个天生的幸运儿。19
28年，他出生在广东省潮州市的一个贫困家庭。1940年，由于战乱，李嘉诚随家人逃往
香港，没过三年，他的父亲就去世了。父亲的离世，对本来就贫困的家庭来说可谓雪上
加霜。为了养家糊口，不到15岁的李嘉诚就开始了四处打工的生活，在茶楼当过茶童，
后又在舅舅
的钟表公司打工，再后来做起了塑胶厂的推销员。做推销员时，由于工作业绩突出，李
嘉诚深受老板赏识，只用两年时间便升任为总经理。  1950年对于李嘉诚而言是终身难
忘的一年，在这一年，他正式创办“长江塑胶厂”，开始踏上了他的经商之路⋯⋯  从
身无分文的穷小子到今天享誉世界的成功商人，李嘉诚的成功让很多梦想发家致富的后
辈钦羡不已。究竟李嘉诚是凭借什么取得了今天的成就的呢？  中国有句古话叫“天道
酬勤”，大致意思是勤奋的人才能有收获。如今，很多人就像数十年前的李嘉诚一样：
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工作勤奋，却不名一文。可是，为什么李嘉诚后来能够发家致富，而大多数人却富不了
呢？这与很多因素有关。  很多人认为李嘉诚是个智者。这个“智”不单单指他经商的
智慧，更多的是指他做人、做事的智慧。李嘉诚自己也曾说，他首先是一个人，然后才
是一个商人。由此可见，想要成为一个成功的商人，首先要学好做人、做事。  熟悉李
嘉诚的朋友都知道，“诚信为本”是他最基本的做人准则，也正是因为诚信，李嘉诚才
广结善缘，积累了很多人脉，并在商界获得了好口碑。  在李嘉诚办公室的墙壁上，悬
挂着两个苍劲有力的大字——“知止”。“知止”出自《礼记?大学》：“知止而后有定
，定而后能静。”意思是说，在明确自己下一步应该要做的事并确定其可靠性之后，才
可以使自己坚定地朝着目标前进，而只有坚定目标才能够使自己内心平静、心安理得。
虽然只是简简单单的两个字，却充分渗透出李嘉诚做人做事的原则。  至于经商之道，
应该说“细节决定成败”。的确，无论是做人、做事，还是经商，细节都起着关键性的
作用，甚至左右着人生的成败。  几千年前，老子在《道德经》中就说过：“图难于其
易，为大于其细。天下难事，必做于易；天下大事，必做于细。是以圣人终不为大，故
能成其大。”李嘉诚就是一个十分关注细节的智者。他会看到一般人看不到的事。正因
为他目光独到，经常反其道而行，再加上他将自己半个多世纪做人、做事总结的经验、
教训与做生意的商道有机地融合在一起，才造就了他既能创造财富，又能守住财富的传
奇。  李嘉诚是华人商业史上的神话，他白手起家，缔造了庞大的长江实业集团，直至
今日，他的企业规模仍在扩大，并且吸引着无数有志青年。  这本《李嘉诚做人做事商
道细节大合集》将李嘉诚经商的商道细节与其做人、做事的哲学进行了完美的融合。全
书分为六个篇章，每个篇章包含十余个李嘉诚做人做事商道细节的小故事，全方位、多
角度地展示了李嘉诚成功的奥秘；在讲述每一个故事之余，编者又精心编写了“主题延
伸”，用通俗易懂的语言分析其成功背后的秘密。  可以说，这是一本教你如何取得成
功的秘籍。编者相信：开启此书，你定会感受到李嘉诚做人的魅力、做事的稳健、经商
的睿智、细节之处的敏锐；阅读此书，就意味着你离通向成功的那道门更近了一步。
显示全部信息

在线试读部分章节

了解国际发展趋势，开拓眼界
丰田喜一郎是日本一位著名的纺织机械制造商的儿子，按常理他应该继承父业，继续搞
纺织，但他却选择了汽车制造业。
“干汽车”必须从零开始。喜一郎做的第一件事就是到世界各国去考察。1929年至1930
年，喜一郎的足迹遍及西方各大城市，德国的奔驰汽车公司、美国的福特汽车公司都给
他留
下极深刻的印象。
两年的考察开阔了喜一郎的眼界，使他清楚地看到了日本的汽车制造工业与西方发达国
家汽车制造工业间的差距，更使他看到了汽车制造工业的巨大前景，他坚信一个光辉的
“汽
车时代”必将来临，从而坚定了他开拓汽车制造工业道路的信心。
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1938年11月，丰田汽车厂正式投产。
1948年，丰田牌小轿车实现了批量生产。
今日的丰田汽车公司年产量约300万，占世界汽车生产总数的十分之一。几乎每一个国家
都有日本的“丰田”车在路上奔驰。
丰田喜一郎成功了，他的成功源于其对国际市场发展趋势的把握，以及勇敢的选择、缜
密的思索、科学的工作态度——丰田之路是一条勇敢者之路！
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