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编辑推荐

了解他人的心理，懂得了对方的心理需求，运用不露痕迹的心理战术，赢得别人的喜欢
和欣赏，让自己拥有好人缘，成为社交中的赢家。 

内容简介

有人的地方就有竞争，有竞争的地方就离不开心理的较量。只有把握对方的心理脉搏，
采取恰当的心理策略，打入对方内心深处，洞悉心理的秘密，才能占据主动。
运用不露痕迹的心理搏弈术，掌握与人交往的基本方法和技巧，让你拥有超强人气，成
为人生的终极赢家。
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在线试读部分章节

第一章 为人处世中的心理博弈术
诚信是为人处世的名片
在人际交往中，诚信是非常重要的。俗话说，人无信不立，当你违背了诚信的原则时，
便没有人愿意同你交往。诚实守信是一种道德品质和道德信念，是做人最起码的要求，
更是一种崇高的人格力量。社会交往是人类必不可少的活动，而诚实守信是为人处世的
名片，也是一个人最有力的护身符。
  在喜马拉雅山的南麓，有一个偏僻的小村子，很少有人涉足。近年却有许多日本人到
这里观光旅游，据说这是源于一位少年的诚信。
  有一次，几位日本摄影师请当地一位少年代买啤酒，这位少年为之跑了3个多小时。
第二天，少年又白告奋勇地再替他们买啤酒。这次摄影师们给了他很多钱，但直到第三
天下午那个少年也没回来。于是，摄影师们议论纷纷，都认为少年把钱骗走了。就在第
三天夜里，那位少年却敲开了摄影师的门。原来，他在一个地方只买到了4瓶啤酒，于是
，他又翻了一座山、趟过一条河才买到另外6瓶，返回的路上不小心摔坏了3瓶。他哭着
拿着碎玻璃片，向摄影师交回零钱，在场的人无不动容。因为此事使许多人深受感动。
自从那以后，到这儿的游客就越来多。 孔子日：“自古皆有死，民无信不立。”可见“
诚信”是：一个人的立身之本，也是人际交往维系的重要德行。“诚信”作为一种道德
要求意思是诚恳老实，有信无欺。然而，有些人在市场经济的大潮中却迷失了自我，急
功近利、弄虚作假、伪善欺诈，客驳上导致了人与人之间相互欺骗，严重扭曲了人与人
之间真诚坦白、和睦友善的关系，从而陷入怀疑一切的境地。
⋯⋯
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