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编辑推荐

现今生活水平准日益提高，人们个个丰衣足食，因此保险的重要性，也就跟随着大幅度
地提升，从保险公司的相继成立，到劳保、公保的日益普及，乃至于大力推行的所谓“
全民健保”，都一再地证明保险业的备受重视。不可否认，即使科学技术如何的先进，
人们生活如何的富裕，人终究还是无法避免面对生命的无常。生、老、病、死既为人生
必经之过程，我们就应提早为自己作准备，因此，生活中就少不了“保险”——这文明
下的产物。  
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