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编辑推荐

本书除了介绍保险从业人员应具备的保险常识外，*重要的内容在于探讨如何开拓潜在客
户及如何掌握客户心理及成功行销保险商品的方法，针对各种客户的需求，如何设计保
险等⋯⋯希望这些内容对保险业务人员业绩的突破及自信心的激励有所助益。因为保险
是人类互助的制度，保险业务员个人的成功，不但嘉惠了许多保户，更使社会的安定奠
定了稳固的基础，保险业务员千万不要看轻自己对社会的贡献。  

内容简介

本书除了介绍保险从业人员应具备的保险常识外，最重要的内容在于探讨如何开拓潜在
客户及如何掌握客户心理及成功行销保险商品的方法，针对各种客户的需求，如何设计
保险等⋯⋯希望这些内容对保险业务人员业绩的突破及自信心的激励有所助益。因为保
险是人类互助的制度，保险业务员个人的成功，不但嘉惠了许多保户，更使社会的安定
奠定了稳固的基础，保险业务员千万不要看轻自己对社会的贡献。
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