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编辑推荐

有些故事，终将只能在书店里发生。他们是一群带着“病态”的偏执狂，他们坚守着寒
酸的书店事业，传承一脉书香。“不管世事如何，书店还要继续开下去！”

这里记录了多家书店的爱恨情仇，为他们“作传”，记录它们的生生死死，波澜起伏。
它的命运其实是折射了社会环境状况的转变。

在更多的时候，书店和其主人创造的许多传奇，在不同的读书人间、城市间流传，由于
网络的优势，也逐渐为各地的爱书人所知。

内容简介

开书店者，对书的热爱，无疑都是一种病，他们正是书店病人，延续着文化的传承，社
会的血脉，虽然开书店也是营利事业，不可否认的其价值取向在于为社会提供更多的营
养。所谓书店病人，他们对书的情怀甚为独特，可能也真只有“病态”才能形容，好像
是只有书才能带给生活、精神的愉悦，超越了一般的欲望。

“不管世事如何，书店还要继续开下去”，是许多书店人的态度，赢利与否已不重要了
。本书作者与书、书店有不解之缘，他多年来观察书店的生存环境，走访多家书店，记
录书店的过去与现状、书店人的理想，探讨书店的未来，以自己独特的视角和方式欣赏
书店的风景。
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前 言

这一两年，书店的话题讨论也热了起来，对书店的看法也在不断有所改进。这当然是最
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近几年书店业的不景气、文化发展相对落伍的映照。这几年，每个城市的经济和建筑都
在突飞猛进，但就文化、阅读而言，却落伍了许多。而不同城市的文化地标也在走向不
归路：2010年1 月，全国最大的民营书店第三极书局停业；2011 年6 月，拥有16
年历史的民营学术书店风入松书店停业；2011
年9月，广州仅余的两家三联书店宣布关门；2011 年10月，号称拥有全国最大连锁渠道的
民营连锁书店光合作用书房也关张歇业。在国外，2011年2月，美国第二大连锁书店公司
博德斯（Borders）申请破产保护；2011年，美国第一大连锁书店巴诺书店继续缩减实体
店数量，大约关闭了8 到12 家分店。截至2011
年11月，英国的独立书店正以每周至少一家的速度消失⋯⋯
有人说，书店，开的不是店，是一种情结。但对书店的不同意见，也时常让书店业者找
不到方向，或者是随着市场而动。在这本书里，我想阐述的一个观点是，开书店者，对
书的热爱，无疑都是一种病，他们正是书店病人，延续着文化的传承，社会的血脉，虽
然书店也是营利事业，不可否认的其价值取向还在于为社会提供更多的营养。

有人说，书店，开的不是店，是一种情结。但对书店的不同意见，也时常让书店业者找
不到方向，或者是随着市场而动。在这本书里，我想阐述的一个观点是，开书店者，对
书的热爱，无疑都是一种病，他们正是书店病人，延续着文化的传承，社会的血脉，虽
然书店也是营利事业，不可否认的其价值取向还在于为社会提供更多的营养。

所谓书店病人，他们对书的情怀甚为独特，有时想想，可能也真只有“病态”才能形容
，好像是只有书才能带给生活、精神的愉悦，超越了一般的欲望，在我跟不同的书店人
聊天时，时常听到的一句话就是“不管世事如何，书店还要继续开下去”。这样的一种
态度，盈利不盈利都不是主要的因素，我想，做其他商业的话，有这样的一份坚持，不
说能做成多大，至少会是稍具规模的企业吧，至少不会像开书店这样寒酸。在辑二里，
展望书店的过去和未来，只因为“许一个未来”，也就注定了跟书的不解之缘。

书店在未来将会怎样，是不是会逐一消亡？针对这个问题，我的意见当然是，不是那么
回事。书店不管世事如何沧桑，都会有未来，只是美好与不那么美好的差异吧。之所以
这样说，并非我像经济学家、社会学家那样对未来的趋势有所判断，而是基于读书人这
个群体会继续存在的缘故。

那么，在书店主人看来，又将怎样？虽然在书中没有做相应的描述，但也多多少少将关
注的目光聚集。简单来说，书店即丈量书与笔与读者之间的距离，这一种距离的远近在
某种程度上决定了书店的生死。但从另外一个角度看，书店的价值在哪里？这个问题，
似乎很难回答，但我知道，终有一天，我们会明白，书店给人们的影响在于给他（她）
们提供了不同的营养。

那么，热爱生活，不妨从一家书店开始。
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在线试读部分章节

书店理想

前段时间，香港青文书屋的老板罗志华意外葬身书店。这可真是悲剧，那么与书相遇是
一种罗曼史也就有些凄美了。想起自己的书店不免感叹一番。罗志华是把书店当成了文
化事来做，一丝不苟，哪像我开店，全没个正当的理由，就把书店开了起来。

当初开书店，能想到这些事情无非是自己爱书而已，至于有啥子崇高的理想，似乎也没
想过，靠这个养家糊口，确是难事。特别是我这样的工薪族，资金少，自然做不成独立
书店，只能当一个业余爱好的吧。

那天，在店里无事，也没人来逛书店，我就一个人闲翻书。想起商场顾客盈门，人来人
往，我开书店却又是为何？且不说无法跟商场相比，就是书城也不能相比的。忽地忆起
上次与一位书友的闲聊。

开书店好，至少可以有书可读嘛。他似乎十分羡慕地说。

我呵呵一笑，这可难说，书卖不出去，常常是亏空，即便是有书可读又如何。我又不能
打扰了他的兴趣，只好说，开书店，也有难处的嘛。

是啊，现在做什么没难处呢？他又微笑着说，看得出来他对这个很有热情，不过，有个
理想在，还是很不错的。

理想？我开书店也没啥子理想的。我笑了。

多少还是有些想法吧。他说，我看了一些书店，也打算开一家，却不知怎么做才好，畅
销书能赚钱，但没品位；有品位的书店，赚钱却少。

呵呵，把书店先做起走，再想办法如何发展比较好。我说。这个道理确实再简单不过，
当初我也像他那样想，好歹都无法使书店正常运转，只好如此的了。

另外，还可以搞一些活动，或提供其他服务，如此就把业务做大了一点，毕竟仅仅靠售
书是相当困难的。我又说道。现在的书店，可不是这样的吗？我也该把书店往这个方向
努力一下去了。

在英国，每周就有一家书店关门。而在成都，也见识了不少书店的开门关门。但有理想
的几家书店，早把书店搬到网上去了，而我，却走相反的路，开书店有理想吗？我可不
大清楚，只要爱书就成了吧。大不了，把书店当成一间茶馆，与书友聚会、聊天则可，



谈什么高深的理想呢，既然我们生活在俗世当中。
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