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编辑推荐

一个大订单引发的较量
销售精英破局的生死搏杀 

内容简介

《破冰第二季�风云再起》是“破冰系列”的第二部。
一个大订单横空出世，是馅饼，还是陷阱?
各路豪强摩拳擦掌纷纷加入战团，围绕天价大单合纵连横。荣尊是否依然能如从前那样
无往不胜?它的宿敌连胜为挽回曾经的败局，这一次又将如何出招?
小文回归荣尊，拉开了公司人事大洗牌的帷幕，他与号称“打单王”的朱源明还能如昔
日那般心心相印、在激烈的抢单大战中双剑合璧吗?作为总裁的陶瑞峰，与居功自傲的李
海山，表面的信任与服从，却掩饰不住拥抱身影背后涌动的暗流，谁将是那最后的王者?
事迁时移，曾经亲密无间的兄弟，如今却相互算计；曾经携手同心的战友，如今却拔剑
相向；即使亲爱如恋人，谁能想到竟然是潜伏身边的内鬼?
这个故事，用利益、冷酷、背叛⋯⋯演绎着现代商战中的人性。
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媒体评论

《破冰第二季�风云再起》跌宕起伏，激情四溢，把销售的各个环节写得很细，写得很
透，商人的本性也展露无遗。我相信，这是我近年读过的最精彩的商战小说。

  《杜拉拉升职记》作者 李可

  无论任何行业其本质都是相通的，这本书作者从需

在线试读部分章节

1 征战
密云水库拓展训练基地位于北京密云，从市区开车要走两个小时左右。天还没有亮透，
荣尊的精英们就在三元桥京顺路口集结。看他们个个装备齐全，跃跃欲试的样子，知道
的是他们参加拓展训练，不知道的还以为他们这是哪个部队遗留下的一小撮残余分子要
去执行什么恐怖行动呢。大家集体蹲在马路牙子上，望着来车的方向，眼神中充满了期
待。



  只见远方快速地驶来一辆汽车，大灯闪了三闪，然后一个急刹稳稳地停在了Rudy的面
前。Rudy一蹦而起，冲着刚下车嘴里还咀嚼着一块煎饼的朱源明喊道：“这谁啊，停车
就停车呗，差点从我鼻子上擦过去，要不是我拼命地护住了脸，英俊的面貌可就难以保
全了。”朱源明边往下使劲咽着边大声地喊：“你们丫谁带水了，噎死我了。”Rudy从
包里扔出一瓶脉动，说：“老大，怎么样，看看咱哥几个的这装备、这精神是不是看到
希望了?”朱源明仔细看了看，还真别说，这帮兄弟们弄得还挺专业，全身上下的运动名
牌，于是说道：“你们不是拿这套行头唬人吧，咱们这次的对手你们应该清楚的，那可
是荣尊的一小撮精英分子，绝对是不见兔子不撒鹰类型的。”Rudy很诡异地跑到朱源明
身边耳语了几句，只见朱源明频频点头称是。
  就在这当口，又有两辆车陆续驶来，其中一辆银色奥迪A4上走下一儒雅的中年人，一
身g0lf的运动装备，给人一种休闲而又不失尊贵的感觉，一看就是个很有品位的人。他下
车后向朱源明走去，人群中“哄”地一下散开条通道出来，因为公司很多人并没有机会
如此近距离地靠近这个人一——荣尊中国的掌舵者，永远的智慧、坚韧、平易近人，无
论是在工作还是生活中，他俨然已经成为荣尊中国万千员工心里的偶像。套用时下最流
行的语言：不要迷恋哥，哥只是个传说。
  此人是谁?为什么一出场就有这么大的气场?相信看过《破冰》的读者一定能够猜到，
他就是荣尊中国的领军人物、灵魂人物——陶睿峰。
⋯⋯
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