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编辑推荐

    《像犹太人一样经商》是哈尔滨出版社出版的《犹太人智慧丛书》之一。

    犹太民族是世界上*会经商的民族。这个民族的人们四处流散、备受迫害，却一次
又一次地以“富人”的形象出现，他们就像天然优良的造币机器，对金钱和经商有着独
到的技巧和智慧。对这个寄居异国的民族，历代统治者排斥它、剥夺它，但在经济困境
中，又不得不依赖他。这个曾经漂泊的边缘民族，崛起在世界民族之林，成为一股不可
忽视的经济力量，它的影响无处不在。这是为什么呢？这一切源自于犹太人的经商智慧
。

    本书通过若干个生动的犹太故事对这一伟大民族的经商之道进行全方位和多角度的
阐释。这些故事在犹太商界流传甚广，可以说是犹太商人对如何经商的*直观的看法与思
考。希望通过阅读本书，您能找到犹太商人富甲天下的秘密，让自己的从商之路变得更
加宽阔、平坦。

内容简介

    本书通过若干个生动的犹太故事对这一伟大民族的经商之道进行全方位和多角度的
阐释。这些故事在犹太商界流传甚广，可以说是犹太商人对如何经商的最直观的看法与
思考。希望通过阅读本书，您能找到犹太商人富甲天下的秘密，让自己的从商之路变得
更加宽阔、平坦。
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