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编辑推荐

当你和别人谈生意时，你会犹豫不决吗？当你希望表达时，你有害怕说主知的感觉吗？
或者当你想好了说什么时，却吞吞吐吐、无言以对吗？在与别人沟通的过程中，你总是
缺乏自信吗？其实，这些不自信的情况，在我们每个人身上都发生过。语言技巧是需要
训练的，这样我们才会成为一个自信的谈话者。记住：谈话是我们一成不变生中*需要训
练的技巧之一。当然，对于一些职业人干来说，谈话的重要性就更加突出了。比如营销
、保险或者企业管理者。谈话可以使你成功，聊天可以使你致富，关键看你会与不会。

通过改善个人沟通技巧和增强影响力，你将会成为一位精英。当这个令人雀跃的新兴事
业出现在你面前，成为**和*成功的企业发展趋势时，你将会扮演其中重要的一个角色!
 《谈话显信心》旨在为你们提供一个具有参考价值的知识库，假如你想成为一位伟大
的沟通者，希望提升自己的社会影响力，此书可让你的沟通技巧获得提升，你必将心想
事成。 

《未来财富》包含了大量财商致富的真金——“三大商”、“成功循环”、理想生意的

十大特征、打开“未来财富”的七把钥匙⋯⋯将给你的生活质量带来巨大的提升。 

布莱德向人们传达的信息非常简单：准也无法决定、支付你的价值，除了你自己！

真正能够帮助你成功和致富的信息是所有“你不知道自己不知道的”信息。比你成功的
人正是因为他们拥有这种信息。《未来财富》就包含了这种信息！

你的知识来自什么地方呢？学校、工作、朋友、互联网、电视、收音机，还是报纸？你
有多少信息是来自那些已经获得了你期望获得的人生成就的人？《未来财富》就是这种
知识！

你想知道生意里*赚钱的是什么地方吗？就是你不想去的地方、不愿意成长的地方、你恐
惧的地方、你苦苦支撑的地方、你拒绝改变的地方。设有改变，就没**会！

世界上**的谎言是——你的人生不由你自己控制，而是由你的命运控制。别相信它相信
你能够实现人生的梦想，这是你的选择，选择杈就在你的手中。请选择《未来财富》吧
！ 

 



内容简介

1、《谈话显信心》是一本实事求是、针对真实世界的“社会对话”训练手册.它是针对
每个人的现实需要而写成的书。通过阅读，你会变得充满信心，你能够学会与人沟通的
技巧并理解人性的规律，你会化恐惧为信心，并学会下列事项：
消除被拒绝的恐惧。
很快和别人建立和谐的关系。
不是只解答问题，要以问题回应疑问或质疑。
成为世上最杰出的“冷接触”（陌生接触）专家。
充满信心地体现出七个珍贵的谈话原则。
提升你互动的技巧以建立更好的人际关系。
轻松问答人们提出的有关这个生意的38条棘手疑问。 1、《谈话显信心》是一本实事求
是、针对真实世界的“社会对话”训练手册.它是针对每个人的现实需要而写成的书。通
过阅读，你会变得充满信心，你能够学会与人沟通的技巧并理解人性的规律，你会化恐
惧为信心，并学会下列事项： 消除被拒绝的恐惧。 很快和别人建立和谐的关系。
不是只解答问题，要以问题回应疑问或质疑。
成为世上最杰出的“冷接触”（陌生接触）专家。
充满信心地体现出七个珍贵的谈话原则。 提升你互动的技巧以建立更好的人际关系。
轻松问答人们提出的有关这个生意的38条棘手疑问。 从根本上提升你的影响力。 2、《
未来财富》从信息时代的角度说明了财富创造的变化过程，告诉人们应该如何在信息时
代赢得财富。作者认为要在未来赢得财富，不是靠为公司打工赢得丰厚的薪水，也不是
单纯依靠电子商务的技术或者股票策略的完整⋯⋯在新的条件下，创造财富的路子比过
去更宽，更多，但是，你首先要拥有你的梦想。对于“如何才能过上好生活”这个基本
的问题，今天的社会会给你一个非传统的答案，这个答案是爆炸性的，会令你吃惊。如
何创造未来财富，今天的做法已经与过去不大一样！未来10年，科技的革命将带来汹涌
如潮的机会，整合和创造财富的方法已经发生了改变。你可以看着财富在你周围发生却
与你无关，也可以利用《未来财富》学会如何参与其中并从中赢利。不管你是否要建立
自己的生意，《未来财富》都会引领你踏上一个有益于你自己、家人和朋友的航程，走
上财务自由之路。 掌握了“未来财富”，你就掌控自己的命运。 《未来财富》帮助你发
掘在数码时代的创富能力，提升你的学习力、思考力和行动力，这就是你的“未来财富
”——它不是昙花一现的新公司，也不是丰厚的薪水；它不是蓬勃发展的电子商务，也
不是股票投资策略；它不是轻而易举之事——但它是成就伟大人生作品的答案！它不是
开始于财务计划书，而是开始于你的梦想。
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布莱德�德哈文，美国人，全球倍受尊崇的电子商务生意人、领导者、演讲家和作家，
当然，他也是成功的百万富翁。布莱德�德哈文被认为是信息时代指导人们“如何致富
”的专家。本书从全新的视角，概括了数码时代成功的原理和方法，特别是在新的经济
法则下成功的原理。本书包含的原则、教导和故事，为当今职场提供了全新的智慧，更
为创业人士、自由企业家和独立生意人提供了令人耳目一新的成功法则，所以，布莱德
．德哈文又被称为电子网络生意的“拿破仑．希尔”。如今，布莱德�德哈文和他的妻
子及三个孩子居住在加州圣迭戈市。
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16.每一个人都有时间做这个生意17.五个P妙句的威力18.邀请对方登记加入
19.找出你的推荐对象的主要激励因素20.你推广什么，人们就会查证什么
21.按计划做事，持续向前结语  
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在线试读部分章节

模仿及配合
另一个有效与其他人迅速沟通的方法是“模仿及配合”他们的交流方式，在与人交谈的
场合中，当你采用“模仿和配合”他们的声音语调，说话速度以及身体语言时，你马上
会与他人建立起和谐的沟通气氛，无论交谈的内容是什么。
人们遇上和自己背景相似的其他人时，会有更为开放和舒适的感觉。“模仿及配合”，
是训练自己和别人交谈时，留意他们某些明显的特性，以致你能采纳应用他的动作和说
话的方式，特别是他的身体语言。
这种非语言行为所表达的讯息是“我和你一样，大家都认同彼此的心态。”
假如你的推荐对象说话时显得缓慢和慎重，那么你也有必要慢下来以配合他说话的速度
，同时，留意他的用辞，以便你也能运用同样的语句于谈话当中。
比方说，你在他们家里跟他们见面，生意对象先生靠在椅背，手指摸着下巴然后说：“
这事看来有趣，不过我是一个慢热谨慎的人。”说完他把身体稍向前倾，又继续说：“
但假着我真的相信某些事情，我将会成为最积极喝彩的啦啦队长！”
对于这种情况，一个非常好的回应，是把身体往后靠，点头，然后说：“真有趣⋯⋯我
也是这样反应的人。”跟着把身体向前倾，然后说：“我从来都相信最伟大的交易，是
成功地卖东西给自己，在这个事业上，我之所以能够成为带头喝彩的啦啦队长，是因为
我认真地做了考察工作，结果为自己证实了这个生意概念的真正价值！”
我个人的说话风格是直接，快速和响亮，我也倾向经常使用“我认为⋯⋯”“我的意思
是⋯⋯”和“对吗？”这些词在谈话中。此外，我也习惯使用一些其它关键字眼，如：
热忱、目的、给予力量、激励、燃点、难以抵抗和贡献等。
假如你走到我面前，充满热忱而快速地告诉我：“布莱德，好极了！我认为我们可以点
燃他人的内心，建立一支难以抵抗的团队！对吗7如果我们可以把人们所热衷的事情和他
们联系在一起，从而建立一支充满使命感的队伍⋯⋯”我必然被你吸引，我会得出一个
结论——你是一位非常有才华，高诚信并将在你生命中干一番伟大事业的人，我会马上
喜欢和尊重你，也会愿意花时间和你交谈以及一同分享更多概念。事实上，我将很有和
你共同发展生意的冲动。人们就像雪花一样，没有两片雪花是一模一样的。
“模仿及配合”是赢取人心的最强有力的方法，这样做能让他们的心扉敞开，愿意和你
分享他们的内心和人生方向。
请记住：人们就像雪花一样，没有两片雪花是一模一样的，假如你跟他们谈论他们自己
，细心聆听他们的话语，给予他们示范，了解他们的渴求——他们是会让你进入他们的
内心世界的，他们会成为你的伙伴，各自为自己的目标共同奋斗，这种强烈而充满激励
的人际关系是你成功的关键。  
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