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编辑推荐

他是一个天才，13岁开始编程，并预言自己将在25岁成为百万富翁；结果，他不仅成了
百万富翁，更创造了一个时代。他是一个奇才，独特的眼光使他总能准确看到IT业的未
来，独特的管理手段，使得不断壮大的微软始终保持活力。他是一个神话，39岁成为世
界首富，连续13年登上福布斯榜首的位置。他像夜空中耀眼的烟花，吸引了亿万人驻足
观望。
  他，就是微软公司创始人和首席软件设计师——比尔�盖茨。这位“IT英雄”，因微
软的行业垄断地位被冠以“黑暗王子”的绰号，还被硅谷称为“软件业里的撒旦”。本
书将带你看看他的生意经！  

内容简介

做生意，要想赚大钱，关键在于把握趋势⋯⋯
  强烈的欲望也是非常重要的，你必须在心中有非分之想，你必须尽力抓住那个机会。
  这个世界并不在乎你的自尊，只在乎你做出来的成绩，然后再去强调你的感受。
  在我们这里，体现员工地位和贡献，不是他的职务，而是他的业绩。
  没有悟性的创业者，反应就不够灵敏，很难把自己的公司办得火起来。
  先有创新的环境，再有创新的人和产品，管理者要做好。
  把巨额财富用到科技、教育、医学等领域，有利于社会，也更利于我的孩子。
  每隔三年左右，企业必须对自己业务的方方面面进行一次全方位的严格评估。
 
对于一个大
公司而言，没有一支强
有力的服务队伍，那简直是难以想象的。做生意，要想赚大钱，关键在于把握趋势⋯⋯
  强烈的欲望也是非常重要的，你必须在心中有非分之想，你必须尽力抓住那个机会。
  这个世界并不在乎你的自尊，只在乎你做出来的成绩，然后再去强调你的感受。  
在我们这里，体现员工地位和贡献，不是他的职务，而是他的业绩。 
没有悟性的创业者，反应就不够灵敏，很难把自己的公司办得火起来。 
先有创新的环境，再有创新的人和产品，管理者要做好。 
把巨额财富用到科技、教育、医学等领域，有利于社会，也更利于我的孩子。 
每隔三年左右，企业必须对自己业务的方方面面进行一次全方位的严格评估。 
对于一个大公司而言，没有一支强有力的服务队伍，那简直是难以想象的。 
我把人品排在人才所有素质的第一，超过了智慧、创新、情商、激情等。 
我对市场的分析一点也不落后于我对技术前景的把握和理解。
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第一章 赢在理想：伟大梦想成就伟大事业
  2.我曾经发誓要把电脑摆在每一个人的桌子上
  30年前保罗�艾伦与我创建微软的时候，我对软件开发充满很多梦想。我们希望自己
的软件能够对这个世界产生重要影响，让每一个办公室和家庭拥有电脑也一直是我们讨
论的话题。
  【财富故事】
  从中学时代起，比尔�盖茨就积极寻找适合自己发展的平台，寻觅致富的良机。适应
信息社会的崛起，他借助个人计算机事业获得了巨大成功。
  大学辍学后，比尔�盖茨白手起家，从一间办公室开始和伙伴编写电脑程序，经过辛
勤努力，终于在不断完善原有技术的基础上，于1995年推出了视窗操作系统。这种人性
化的界面设计满足了消费者的现实需求，一经推出就受到了大家的追捧。
  更重要的是，这种电脑新软件给全球带来了震撼性的影响，它让个人电脑凭借良好的
界面真正走进了世界各国居民的家庭，并开始改写人们的生活与思想。
  有非凡志向，才有非凡成就。比尔�盖茨对电脑软件的执著，缘于他一个伟大的梦想
。1976年，盖茨创建微软的时候，就希望自己的软件能够对这个世界产生重要影响，让
每—个办公室和家庭都拥有操作简便的电脑。
  2006年6月15日，在华盛顿雷蒙德举行的记者招待会上，盖茨这样总结自己的成功经历
：令我们感到惊讶和兴奋的是，梦想中的很多东西都已经成为现实并且涉及到生活的很
多方面。我没想到一家令人难于置信且异常重要的公司竟然源于这些最初的想法。
  不可否认，比尔�盖茨在创业过程中经历过痛苦的折磨和考验，但是他以良好的心态
应对了来自外部的挑战，把自己的精力、热情、理智、坚韧、进取心、执著、竞争精神
、渴求完全释放出来，成就了如今的商业神话。
  盖茨说过：“在人如同暗夜里的飞蛾，偶然经过一间光亮屋子的短暂一生当中，常常
会有这样的时刻：你会感觉自己渺小的所为，在宇宙中毫无意义，而只有当自己成为某
种伟大事物中的一部分时，才会感到有所依靠。”正是有了让每个家庭有一台电脑的梦
想，他才找到了自信，也找到了自己的商业驱动力。
  【生意经】产品概念打开竞争局面
  当初，比尔�盖茨许下了要让每一个家庭桌上有一台电脑的宏愿，这不仅是一种梦想
的牵引，也是一种产品概念的推出。第一章 赢在理想：伟大梦想成就伟大事业 
2.我曾经发誓要把电脑摆在每一个人的桌子上  30年前保罗�艾伦与我创建微软的时候
，我对软件开发充满很多梦想。我们希望自己的软件能够对这个世界产生重要影响，让
每一个办公室和家庭拥有电脑也一直是我们讨论的话题。  【财富故事】   从中学时代
起，比尔�盖茨就积极寻找适合自己发展的平台，寻觅致富的良机。适应信息社会的崛
起，他借助个人计算机事业获得了巨大成功。  大学辍学后，比尔�盖茨白手起家，从
一间办公室开始和伙伴编写电脑程序，经过辛勤努力，终于在不断完善原有技术的基础
上，于1995年推出了视窗操作系统。这种人性化的界面设计满足了消费者的现实需求，
一经推出就受到了大家的追捧。  更重要的是，这种电脑新软件给全球带来了震撼性的
影响，它让个人电脑凭借良好的界面真正走进了世界各国居民的家庭，并开始改写人们
的生活与思想。  有非凡志向，才有非凡成就。比尔�盖茨对电脑软件的执著，缘于他
一个伟大的梦想。1976年，盖茨创建微软的时候，就希望自己的软件能够对这个世界产



生重要影响，让每—个办公室和家庭都拥有操作简便的电脑。  2006年6月15日，在华盛
顿雷蒙德举行的记者招待会上，盖茨这样总结自己的成功经历：令我们感到惊讶和兴奋
的是，梦想中的很多东西都已经成为现实并且涉及到生活的很多方面。我没想到一家令
人难于置信且异常重要的公司竟然源于这些最初的想法。  不可否认，比尔�盖茨在创
业过程中经历过痛苦的折磨和考验，但是他以良好的心态应对了来自外部的挑战，把自
己的精力、热情、理智、坚韧、进取心、执著、竞争精神、渴求完全释放出来，成就了
如今的商业神话。  盖茨说过：“在人如同暗夜里的飞蛾，偶然经过一间光亮屋子的短
暂一生当中，常常会有这样的时刻：你会感觉自己渺小的所为，在宇宙中毫无意义，而
只有当自己成为某种伟大事物中的一部分时，才会感到有所依靠。”正是有了让每个家
庭有一台电脑的梦想，他才找到了自信，也找到了自己的商业驱动力。 
【生意经】产品概念打开竞争局面  当初，比尔�盖茨许下了要让每一个家庭桌上有一
台电脑的宏愿，这不仅是一种梦想的牵引，也是一种产品概念的推出。  所谓产品概念
，是指企业的一切活动都以产品为中心，注重生产大量产品，以产定销。与生产概念不
同，产品概念不仅注重大量生产产品，而且在价格合理的情况下，把精力主要集中在提
高产品质量上，以此吸引顾客购买。也就是说，产品概念特别注重对顾客需求的把握，
强调产品的适销对路。  在微软的发展过程中，比尔�盖茨实际上是以这种独创的全新
理念来引导企业，适应市场发展，从而使企业有了一个又一个的飞跃。  多年来，微软
公司一直是用更好的产品、更努力的销售、更出色的广告宣传方式，去占领计算机市场
。微软公司推出的产品不是单一的，而是个整体，是整整一套电脑应用操作系统。产品
推出同时，公司还派出了大量的销售人员前往世界各个市场，大大地加强了它的推销能
力。  微软首席执行官史蒂文�鲍尔默向消费者承诺，微软公司将是他们建议和抱怨的
最好听众。微软公司投入市场的那些极具特色的广告宣传，几乎是无人可以超越的。即
使是在互联网席卷电脑行业的今天，它们的这些努力仍在继续。  可以说，不管市场如
何变幻，微软公司在比尔�盖茨的带领下，始终致力于要让每一个家庭桌上有一台电脑
的宏愿，研发新产品，推行独特的产品战略，在满足市场需求的同时，始终站在了行业
的潮头。  （1）梦想成就使命。   ⋯⋯
显示全部信息

javascript:void(0);


版权信息

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。
更多资源请访问www.tushupdf.com

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tushupdf.com
http://www.tcpdf.org

