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内容简介

经商的人有两大类：干事业的与一心想发财的。如果经商只是想发财，就特别容易被人
骗甚至要去骗人。想创富却不想被骗或骗人，就必须以创业的心态经商，把人格看成创
业的*资本，在提高自身素养上比别人下更多的工夫。
每个人做任何事情，都要先学会做人。但经商先做人，更有意义。
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